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Gesprachs- und Verhandlungsfihrung

Beschaffung Uhrenbander aus Leder

Sie sind Einkauferin/Einkaufer bei der Wonder Watch AG, die Armbanduhren im mittleren Preissegment her-
stellt.

Aufgrund der neusten Marketing- und Verkaufspléane wissen Sie, dass von lhrer Firma in den néchsten 3 Jah-
ren etwa 10% mehr Lederbander fur Ihre Uhren bendtigt werden, als dies heute der Fall ist. Ein Lederband
kostet heute EUR 100. Ihr Jahresbedarf an Lederbénder liegt total bei 30'000 Stiick. Sie haben aktuell 3 Lie-
feranten, die Ihnen jahrlich je 10'000 Lederbander liefern.

Nun treffen Sie den ersten Lieferanten, die Perfect Leather AG, um die weitere Zusammenarbeit zu diskutie-
ren. Sie haben die Perfect Leather AG bereits telefonisch Uber die gesteigerten Absatzplane lhrer Firma fir
die nachsten 3 Jahre informiert.

Da die Produktionsmengen steigen, haben Sie den Auftrag von lhrer Geschéftsleitung, fir die Lederbander
einen tieferen Preis zu verhandeln. Auch dariiber haben Sie lhren Lieferanten bereits telefonisch informiert.
Dieser hat dabei aber angedeutet, dass er die Preise erhbhen mochte, da die Rohmaterialpreise fir Leder
gestiegen sind und sich noch weiter erhéhen werden.

Die Vorgaben der Geschéftsleitung sehen konkret wie folgt aus:

— dauerhafte Preissenkung fur alle weiteren Bestellungen um 10% (= EUR 90 pro Lederband)
— Bedarf fir die folgenden 12 Monate sicherstellen

— gleichbleibende Qualitat der Lederbéander

Sie treffen den Geschaftsfiuihrer der Perfect Leather AG in dessen Firma.
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